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Dans le cadre de sa stratégie de croissance régu-
lière et historique, Uniserv GmbH a ouvert une filiale
à Paris. L'éditeur de logiciels de Pforzheim est un des
leaders mondiaux des solutions de qualité des
données. A travers l'ouverture d'Uniserv Sàrl, la soci-
été poursuit son expansion à l'international, réussie
depuis des années, et tient ainsi particulièrement
compte de la place qu'occupe la France, plus
important marché étranger.

« Le nombre sans cesse croissant de clients nous indi-
que que le moment est venu de renforcer notre
présence sur place et de nous développer » ex-
plique Roland Pfeiffer, gérant associé d'Uniserv
GmbH, à l'occasion de l'ouverture. Uniserv Sàrl
débute sous la direction de Jean-Marc Leclère. « Pour
renforcer davantage notre position sur le marché en
matière de gestion des adresses et des données
clients et afin de mieux pouvoir servir nos clients,
nous misons sur une équipe avec d'excellentes
connaissances des marchés locaux et disposant
d'une longue expérience » explique Jean-Marc
Leclère.

Uniserv ouvre une filiale en France

Le marché français jouit depuis de nombreuses
années déjà d'une position privilégiée chez Uniserv.
Un contrat fut déjà conclu dès les années 70 avec
un client français. Entre temps, Uniserv peut se
targuer d'avoir réalisé plusieurs centaines d'instal-
lations de logiciels en France, dans tous les secteurs.
Cette success-story doit se prolonger grâce à l'ou-
verture de cette filiale. Pour ce faire, Uniserv Sàrl
propose une vaste offre qui, par le biais d'une quali-
té des données optimale, permet d'accroître l'effi-
cacité des processus d’entreprises et exploite au
maximum les potentiels de création de valeur au sein
de celles-ci.
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Uniserv Sàrl marque une étape importante dans la stratégie de croissance d'Uniserv : la France,
marché européen le plus important – relations clients intensifiées – extension du service


